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WEITERHIN RUHIGE ZEITEN — MIT AUSNAHMEN

Wahrend der M&A-Markt auch in Q2 2023 weiterhin von kleineren Transaktionen
dominiert wurde, konnte HWF in diesem Quartal mehrere Transaktionen im Wert

von Uber 1 Mrd. begleiten. Dies spiegelt sich in der Erhohung der durchschnittlichen
Transaktionsgrofse von GBP 195.879.411 im 2. Quartal wider. In den letzten Wochen des
2. Quartals war zudem eine deutliche Zunahme der Anfragen flr neue Transaktionen zu
verzeichnen. Dabei waren upper mid-cap und large-cap Transaktionen Uberreprasentiert.
Indes handelt es sich dabei mehrheitlich um Verkaufsprozesse, die im 3. oder 4.

Quartal beginnen sollen. Diese erhohte Aktivitat deckt sich mit Meinungen, die wir von
Marktbeteiligten horen, und stimmt uns vorsichtig optimistisch, dass sich der M&A Markt
in der zweiten Jahreshalfte und Anfang 2024 wieder normalisiert und auch die Aktivitat
bei grofseren Transaktionen zunehmen wird.

Im 2. Quartal verzeichneten wir Uberdurchschnittlich viele Industrieunternehmen und
Staatsfonds auf Kauferseite, wahrend institutionelle Investoren weiterhin grundsatzlich
zurtckhaltend blieben. Es bleibt abzuwarten, wie sich die jungsten Erhohungen des
Leitzinses auf den breiteren M&A-Markt auswirken. Die zunehmende Aktivitat der letzten
Wochen gepaart mit einem weiterhin steigenden Anlagedruck mogen in der Lage sein,
etwaige nachteilige Auswirkungen abzumildern.

Unser Team in den USA konnten wir kdrzlich um Alex Hayes erweitern, der die Leitung
der dortigen Steuerpraxis Ubernimmt. Alex verfugt Uber langjahrige Markterfahrung von
Uber einem Jahrzehnt bei Deloitte im Bereich Transaktionssteuern. Zuletzt leitete er die
globale Steuerabteilung bei Softbank. Er wird mit unserem bestehenden US-Team sowie
den europaischen Steuerexperten zusammenarbeiten, um unseren amerikanischen
Kunden die bekannte allumfassende Beratung bieten zu konnen.

Die Erweiterung des Teams um Alex unterstreicht auch das kontinuierliche Wachstum
Im Bereich Steuerversicherungen und Versicherungen von Eventualrisiken. Die
Nachfrage nach diesen Produkten hat Gber die vergangenen Monate nochmals erheblich
zugenommen. In einem von Risikoaversion gepragten Marktumfeld kommt dem Bereich
eine besondere Bedeutung zu.
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AUSBLICK [HRE ANSPRECHPARTNER

- Sowohl in Transaktionen des vergangenen Quartals als auch in den Dr. Philipp Heer, LL.M. (DUKE) Christian Sander, mBa, cIIA
nunmehr vorzubereitenden Verkaufsprozessen ist eine deutliche Partner, Frankfurt Director, Frankfurt
Zunahme umfassender verkauferseitiger DD festzustellen. Verkaufer +49 (0) 151 670 158 55 +49 (0) 171 21 66 444
versuchen so, Zielgesellschaften fur Bieter bestmaoglich aufzubereiten philipp.heer@hwfpartners.com christian.sander@hwfpartners.com

und die Transaktionssicherheit zu erhéhen. Die Konsequenz dessen
war indes haufig eine Beschrankung der kauferseitigen Prifung auf

ein blofses Top-up oder sogar nur eine interne Prufung. Obgleich Caroline Lutz, LL.M. (CHICAGO-KENT) Mark Hokamp, LL.M. (NANJING)
dieses Vorgehen sicherlich hilft, Prozesse effizient und schnell zu Director, Miinchen Director, Frankfurt

gestalten, stellt insbesondere die Definition des Priafungsumfangs oft +49 (0) 171 3071 592 +49 (0) 151 156 630 11

eine Hurde fur den Versicherungsprozess dar. Insofern bleibt es von caroline.lutz@hwfpartners.com mark.hokamp@hwfpartners.com

entscheidender Bedeutung fur die bestmaogliche Deckungsposition,
den Prifungsumfang rechtzeitig mit HWF zu besprechen, um die
ideale Losung zu finden.

- Weiterhin haben wir eine Zunahme der geltend gemachten Anspruche
gegen Versicherer registriert. Neben einigen grofsvolumigen
Anspruchen in Europa zog ein Anspruch, der in den USA geltend
gemacht wird, das Interesse der Wirtschaftsnachrichten auf sich.

- Die weiterhin bestehende Unterauslastung europaischer Versicherer
fuhrt mittlerweile zu einem Pramienniveau, das noch unter dem des
Q2 2020 liegt. Anders als damals fUhrte dies indes nicht zu einer
Reduktion der Deckungsposition. Aufserdem sind Versicherer derzeit
bereit, komplexe Strukturen zu durchdenken, kreative Losungsansatze
zu entwickeln und aktiv bei der Strukturiberlegung mitzuwirken.

Es bleibt zu hoffen, dass diese positiven Nebeneffekte auch weiter
fortbestehen, wenn die Aktivitat im Markt wieder zunimmt. Ein
kontinuierlich hohes Interesse von Versicherern an einem Markeintritt
iIn Deutschland und der Ausbau deutschsprachiger Kapazitaten in
bestehenden Underwriting-Teams sorgen weiterhin flr einen hohen
Wettbewerbsdruck.
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