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M&A im Bereich erneuerbare Energien:
Clean Exit fur die Verkaufer

Die Zunahme von M&A Versicherungen bei Transaktionen im Bereich erneuerbare Energien wurde von Kaufern
getrieben, um sich einen Riickgriffsanspruch im Rahmen von Transaktionen zu sichern, bei denen die Verkaufer
nur eine geringe oder gar keine Haftung nach dem SPA lGibernehmen.

Um den VerduBerungserlds unmittelbar ausschitten zu kénnen, sind Fonds mit Fokus auf erneuerbare Energien ahnlich wie Private
Equity Fonds grundsatzlich nicht gewillt, Teile des Erléses zu binden oder nach Abschluss der Transaktion weiterhin Risiken ausgesetzt
zu sein. Kénnen sich die Parteien nicht auf eine Risikoverteilung und ein entsprechendes Haftungsregime einigen, hat dies negative
Konsequenzen fir die Transaktion; Verhandlungen werden erschwert, der Wert des Kaufobjekts wird reduziert oder im schlimmsten
Fall kann es zu einem Verhandlungsstillstand kommen. Eine auf Initiative des Verkdufers abgeschlossene Warranty & Indemnity
Versicherung des Kaufers (,seller-initiated buyer's W&I“) kann in dieser Situation die Losung sein, um die unterschiedlichen
Erwartungen der Parteien zu tberbriicken.

Angebot des Angebot des
Verkaufers Kaufers Wie funktioniert eine Transaktionsversicherung?

e Die Verkaufer geben zwar marktiibliche Garantien ab, kénnen aber
oftmals ihre Haftung auf einen symbolischen Betrag reduzieren.

70%

Haftung des

AL e e Die Versicherung greift oberhalb eines Selbstbehaltes, der

Ublicherweise der Haftungshochstgrenze des Verkdufers
entspricht, so dass er in den meisten Fallen nicht existiert.

Kaufers Kiufers

100%

e Das SPA enthdlt in der Regel Ubliche Beschrankungen, jedoch
keinen De minimis oder Haftungsfreigrenze. Folglich wird die
Versicherung einen De minimis in der Policy festsetzen.

30% e Der Versicherungsschutz betrdgt typischerweise 2 Jahre fir
operative Garantien und 7 Jahre fiir fundamentale Garantien und
Steuern. Die Deckungsgrenze kann flir operative Garantien,
Steuern und fundamentale Garantien unterschiedlich festgelegt

I : =% I werden.
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Wer profitiert von der Versicherung?

Die Versicherungslosung ist fiir folgende Marktteilnehmer Qualitativ
besonders interessant: "gghg’ve"'ger

K . X . rozess
e |Investoren, die den Verkaufserl6és unmittelbar ausschitten

Verhandlung
der Garantien

mochten.
e Projektentwickler, die Gewissheit Uber die Hohe des :
= x Umfassende . Hochwertiges
Verkaufserlés haben méchten. Ofienibaing .

e Banken, Stiftungen oder andere Institutionen, die
Vermogenswerte verauflern, (Uber die sie nur

eingeschrankte oder keine Kontrolle hatten (z.B. Loan-to- Deck?mgiiihutz

own-Transaktionen).
e Fonds, die eine Abwicklung ohne verbleibende
Verbindlichkeiten anstreben.
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Prozess

Die Verhandlung der Versicherungsbedingungen und der Abschluss der Versicherungspolice erfolgen in mehreren Phasen. Die
wesentlichen Aspekte jeder Phase werden nachfolgend dargestellt.
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Uber uns

HWEF ist ein unabhangiger Spezialversicherungsmakler und —berater, der von erfahrenen Fachleuten mit langjahriger Erfahrung in
M&A-Transaktionen gefiihrt wird.

Das Team hat mit vielen filhrenden Rechts- und Finanzberatern zusammengearbeitet und zahlreiche Private Equity-Hauser,
Managementteams, Immobilienunternehmen, Banken und Unternehmen bei der Strukturierung von Versicherungsldsungen

unterstitzt.

Das Team verfligt gemeinsam Uber eine 100-jahrige Erfahrung auf diesem Markt und hat tGber 2.000 globale M&A-Transaktionen
mit Volumina zwischen €5 Mio. und €10 Mrd. begleitet.
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